[image: Cuatrovientos Centro Integrado]	   	1º Gestión Administrativa
	MP: Operaciones administrativas de compra-venta

	Código: 0438
	Duración: 130 horas



1ª EVALUACIÓN (35 horas)
RA1: CalculaR precios de venta y compra y descuentos aplicando las normas y usos mercantiles y la legislación fiscal vigente (15 horas).
COMPETENCIAS
	Elaborar documentos y comunicaciones a partir de órdenes recibidas o información obtenida.
	Trabajo en equipo

	Comercio justo
	Visita comercio u ONG



CONTENIDOS ASOCIADOS
	CÁLCULO DE PRECIOS DE VENTA, COMPRA Y DESCUENTOS.
· Organización y estructura comercial en la empresa:
· Concepto y objetivos de la empresa. Tipos.
· Formas de organización comercial de la empresa
· Sistemas de comercialización. Canales de venta.
· Conceptos básicos de la actividad de compraventa y cálculos comerciales:
· Conceptos básicos: precio de compra, precio de venta, margen comercial, beneficio, gastos de compra y gastos de venta.
· Descuentos. Intereses y recargos. Comisiones y corretajes.
· Cálculos comerciales básicos en la facturación y de precios unitarios.



[bookmark: _GoBack]CRITERIO/S DE EVALUACIÓN*
	
1.1. Reconoce las funciones del departamento de ventas o comercial y las del de compras.
1.2. Reconoce los tipos de mercados, de clientes y de productos o servicios.
1.3. Describe los circuitos de los documentos de compraventa.
1.4. Identifica los conceptos de precio de compra del producto, gastos, precio de venta, descuentos, interés comercial, recargos y márgenes comerciales.
1.5. Distingue los conceptos de comisiones y corretajes.
1.6. Reconoce los porcentajes de IVA a aplicar en las operaciones de compraventa.
1.7. Clasifica los tipos de descuento más habituales.
1.8. Reconoce y cuantifica los gastos de compra o venta.
1.9.        Identifica los métodos para calcular el precio final de venta y los precios    unitarios.
1.10.     Trabaja en equipo


*Mínimos marcados en negrita
	Tarea nº 1
	Título: Todos tenemos algo que vender
	15 horas

	Formarás parte de un grupo que elegirá un objeto real que se sorteará en el aula (alguno de comercio justo) para vender a otro grupo de clase. Vamos a organizar la clase por grupos. Cada integrante del grupo va a decidir en qué grupo de expertos va a integrarse de los que se necesitan para comprar y vender. Cada uno de los grupos se especializará en un departamento o entidad. Durante el proceso podrán volver a su grupo de referencia para ir contando los avances. Al final del proceso cada experto expondrá dentro de su grupo las conclusiones, documentos, etc. para integrar el proceso de compra-venta. Consulta documentación aula 0
· Reparto de funciones en el grupo (ficha A)
· Registro diario de lo realizado en los grupos (blog individual)
· Mapa conceptual (popplet y subir a aula 0)
· Prezi grupo expertos (subir a aula 0)



	
Recursos
Materiales
Y TIC
	
Orientaciones
metodológicas
	
Instrumentos de evaluación
(saber-hacer-actuar)

	
☐Aula 0
☐Aula11
☐Aula 14
☐Audiovisual
☐Blog
☐Carpeta
☐Exterior
☐Taller
☐Web
☐
☐	
☐	

	
☐Aprendizaje 
cooperativo 
☐Aprendizaje y servicio 
☐Explicación
☐Investigación
☐Individual 
☐Parejas 
☐PBL 
☐Proyecto 
☐Webquest 
☐	
☐
	
☐Debate
☐Diario 
☐Entrevista 
☐Examen práctico
☐Examen tipo test
☐Observación
☐Portafolio 
☐Prueba escrita 
☐Seminarios
☐Talleres
☐Tarea fuera del aula 
☐	






http://es.slideshare.net/comysoc/banco-de-rubricas?related=2
	
	0-2
	2-4
	5-6
	
	
	%

	1.1.
	No reconoce las funciones
	Reconoce alguna función, pero las confunde
	Reconoce varias funciones de cada departamento
	Reconoce la mayoría de las funciones
	Reconoce todas las funciones
	5%

	1.2.
	No reconoce los mercados, clientes y productos
	Reconoce algún mercado, cliente o producto
	Reconoce varios mercados, clientes o productos
	Reconoce la mayoría de los mercados, clientes o productos
	Reconoce todos los mercados, clientes o productos
	5%

	1.3.
	Describe de forma incompleta, confusa y desordenada
	Describe de forma incompleta y desordenada
	Describe de forma incompleta
	Describe de forma completa y ordenada
	Describe de forma clara, completa y ordenada
	15%

	
1.10.

	




	
	
	
	
	20%
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CRITERIO/S DE EVALUACIÓN*
	CE1. Reconoce las funciones del departamento de ventas o comercial y las del de compras.
	5%

	T1. Repartir varias fichas con funciones de ambos departamentos y saber separarlas, recogerlas en un documento señalando los criterios de separación.

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	



	CE2. Reconoce los tipos de mercados, de clientes y de productos o servicios.
	5%

	T1. Explicación con powert point

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	



	CE3. Describe los circuitos de los documentos de compraventa.
	15%

	T1. Elaborar un mapa conceptual

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	



	CE4. Identifica los conceptos de precio de compra del producto, gastos, precio de venta, descuentos, interés comercial, recargos y márgenes comerciales.
	10%

	T1. Juego del precio justo.

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	



	CE4. Identifica los conceptos de precio de compra del producto, gastos, precio de venta, descuentos, interés comercial, recargos y márgenes comerciales.
	10%

	T2. Explicación en pizarra del profe.

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	




	CE4. Identifica los conceptos de precio de compra del producto, gastos, precio de venta, descuentos, interés comercial, recargos y márgenes comerciales.
	10%

	T3. Elaboración de un glosario de conceptos.

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	



	CE5. Distingue los conceptos de comisiones y corretajes.
	5%

	T1. Búsqueda del concepto en Wikipedia, señalar diferencias y ejemplos. Confeccionar una tabla.

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	



	CE6. Reconoce los porcentajes de IVA a aplicar en las operaciones de compraventa.
	10%

	T1. Entregar varias facturas con productos de distinta naturaleza. Asignar el tipo de IVA que le corresponde a cada producto y realizar el cálculo final de la factura.

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	



	CE7. Clasifica los tipos de descuento más habituales.
	10%

	T1. A partir de varios descuentos, calcular el precio final del producto.

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	




	CE8. Reconoce y cuantifica los gastos de compra o venta.
	10%

	T1. Elaborar facturas de venta incluyendo gastos y comprobar que las facturas recibidas son correctas.

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación

	
	

	



	CE9. Identifica los métodos para calcular el precio final de venta y los precios unitarios.
	10%

	T1. A partir de un producto, teniendo en cuenta todos los gastos que se originan calcular el precio unitario y ser capaz de establecer un precio de venta.

	Recursos
	Metodología
	Instrumentos evaluación
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CRITERIO/S DE EVALUACIÓN*
	Mínimos (deberás realizar todos para obtener un 50%)


1.1 Reconoce las funciones del departamento de ventas o comercial y las del de compras.
· Repartir varias fichas con funciones de ambos departamentos y saber separarlas, recogerlas en un documento señalando los criterios de separación.
1.2. Reconoce los tipos de mercados, de clientes y de productos o servicios.
· Explicación con powert point y examen.
1.4. Identifica los conceptos de precio de compra del producto, gastos, precio de venta, descuentos, interés comercial, recargos y márgenes comerciales.
· Juego del precio justo.
· Explicación en pizarra, mapa conceptual, glosario de términos y examen.
1.5. Distingue los conceptos de comisiones y corretajes.
· Búsqueda del concepto en Wikipedia y señalar diferencias en una tabla Excel.
1.9. Identifica los métodos para calcular el precio final de venta y los precios unitarios.
· A partir de un producto, teniendo en cuenta todos los gastos que se originan en la calcular el precio unitario y ser capaz de establecer un precio de venta.
	Actividades (podrás alcanzar hasta un 80 %)


1.3. Describe los circuitos de los documentos de compraventa. (60%)
· Elaborar un mapa conceptual
1.6. Reconoce los porcentajes de IVA a aplicar en las operaciones de compraventa. (70%)
· Entregar varias facturas con productos de distinta naturaleza. Asignar el tipo de IVA que le corresponde a cada producto y realizar el cálculo final de la factura.
1.7. Clasifica los tipos de descuento más habituales. (70%)
· A partir de varios descuentos, calcular el precio final del producto.
1.8. Reconoce y cuantifica los gastos de compra o venta. (80%)
· Elaborar facturas de venta incluyendo gastos y comprobar que las facturas recibidas son correctas.
	INVESTIGA Y ACTÚA (puedes salirte y llegar al 100 %)


Elige un producto que te gustaría vender, calcula su precio y elabora toda la documentación necesaria. (90%)
Elige un producto de comercio justo que te gustaría comprar, decide en qué ONG, comprueba que su precio es el correcto y es “justo” y elabora toda la documentación necesaria. (100%)

Mínimos y Sistema de recuperación
 
Se establecen como contenidos mínimos la realización de todos los trabajos, tareas, proyectos y/o controles dentro de la fecha establecida para cada una de las evaluaciones. Quien así lo haga habrá superado la materia con una calificación de suficiente o, por el contrario, si no se entregan todos los proyectos de la evaluación, la calificación será suspenso. En este último caso deberán entregarse en la siguiente evaluación, en las fechas que se determinen, los trabajos pendientes para poder recuperar. Cuando las faltas de asistencia alcancen o superen el 15% de las horas totales del módulo impartidas en un trimestre, la evaluación figurará como suspensa y se determinará el trabajo que deberá realizarse para “compensar” dichas inasistencias en la convocatoria de junio.
La nota final del curso será la media de las tres evaluaciones para quien haya aprobado todas. En aquellos casos en los que existan suspensos en la 1ª, 2ª y/o 3ª evaluaciones, o lo que es lo mismo, que aún queden trabajos por entregar, deberán hacerlo en la convocatoria ordinaria de junio, si aún no se supera deberá presentarse a la convocatoria extraordinaria de junio.
Los criterios de promoción son los que están recogidos en el BON nº
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